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Co-productie?

Â2 of meer partners die samen een verbintenis 

aangaan om de creatie en distributie van een 

een productie of een project te realiseren

ÂVoordelen

ÂComplex en veeleisend proces



Voorbeelden van problemen uit 

praktijk
Â Gebrek aan capaciteit om project te dragen

Â Slechts afspraken voor begin van project

Â Te weinig financiële middelen 

Â Gebrekkige budgettering

Â Behoud van cash flow

Â Onvoorziene voorvallen en uitgaven

Â Verliezen

Â Verschillende verwachtingen 

ÂEen van partners ókaaptô het project



ÂCo-financiering 
ondersteuning met geld en/of steun in natura

van creatieproces en/of presentatie van het werk en/of tour

ÂArtistieke samenwerking 
samenbrengen van creatieve en  financiële middelen en 

infrastructuur voor realisatie van gemeenschappelijk project 

Â Investering en winstdeling

Types van co-producties



Fases in co-productieproces
Heel het project in zijn totaliteit bespreken en het kader contractueel 

vastleggen

Onvoorziene elementen: evaluatiemomenten vastleggen waarop de 
samenwerking per periode geconcretiseerd wordt; indien mogeljik 
criteria bepalend voor evaluatie

Tijdslijn voor project vastleggen:
- dialoog, uitwisseling tussen (potentiële) partners

- bespreking van artistieke en technische inhoud van co-productie

- zoeken naar bijkomende partners/financiering indien nodig

- bijsturen van inhoud van co-productie in functie van bekomen financiering

- distributie, marketing en publiciteit  bespreken 

- contracten opstellen tussen partners

- creatie ïen productieproces

- boeken van tour ïcontracten tour

- première

- evaluatie ïbeslissing vervolgseizoen ïafhandeling subsidiedossiers



Verantwoordelijkheid van elke 

partner

Â Capaciteit van elke partner onderzoeken (organisatorisch , maar ook 
factoren als beschikbare infrastructuur, netwerk, toegang tot 
fondsen,é)

Â Ervaring van elke partner met co-producties

Â Duidelijke taakverdeling in elke fase van het project (creatie, zoektocht 
naar middelen,  publiciteit, presentatie en tour)

Â Leidende partner of gelijkwaardige partners ïwie en hoe wordt beslist

Â Interne communicatie

Â Artistieke verantwoordelijkheden



Checklist contract 

co-financiering

- specificering van de ondersteuning: 

- financiering (productiebijdrage) en/of steun in natura (ruimte, materiaal, 

assistentie om werk te creëren of te tonen, promotie)

- ogenblik van ondersteuning

- voorwaarden waaraan steun moet voldoen

- mededeling volledig productiebudget

- al dan niet tegenprestatie: 

- vaak (eerste) vertoning van het werk ïpubliciteit ïextra activiteiten 

(workshops, lezingené) ï% winst

- desgevallend vergoeding voor opdracht, vertoning, aankoop en bijdrage in 

kosten (ingeval van vertoning zie verder checklist contract tour)

- eigendom van creatie?

- wat met opbrengst van creatie/vertoning ïwat bij verlies?

- toelating tot gebruik  en vergoeding voor auteurs- en naburige rechten

- communicatie intern/extern



Aantal knelpunten
Â Juridische kwalificatie van de overeenkomst:

subsidie, lening, verkoop, aanneming, huur?

Â Materiële eigendom van creatie (beeldende kunst):
enkel indien vergoeding voor werk is voorzien: eigendom opdrachtgever; 

geen vergoeding, wel productiebudget: eigendom artiest, maar dient opdrachtgever bij verkoop het 

productiebudget te vergoeden

Â Intellectuele eigendom van creatie/prestatie:
eigendom artiest 

uitzondering: bij overdracht beeldend werk eveneens overdracht tentoonstellingsrecht

toestemming tot exploitatie en vergoeding bedingen

Â Terbeschikkingstelling ruimte: 
wie aansprakelijk bij verlies of beschadiging, bij ongeval? 

Â Exclusiviteit van samenwerking? 
Indien niet voorzien, geen exclusiviteit

Indien exclusiviteit wordt bedongen, best minimumvoorwaarden

Â BTW?
Prestatie verricht zonder tegenprestatie: geen BTW verschuldigd

Prestatie verricht mits tegenprestatie: BTW verschuldigd op de normale waarde van de transactie

Berekening BTW toegangstickets: 

indien toegekende subsidie rechtstreeks verband houdt met de prijs van de tickets: subsidie mee 

verrekenen in berekening BTW op tickets;

indien subsidie werkings- of investeringstoelage: vrijgesteld van BTW



Checklist contract 

artistieke samenwerking

- Rechtsvorm: apart of nieuw?

- Verantwoordelijkheid van elke partner: 
creatief

infrastructuur

personeelsmanagement

financieel

extra financiering

tussenpersonen (boekingsagenten, managers,é)

- Grenzen van samenwerking
inmenging vs artistieke vrijheid

periode/ in functie van succes (=?)

welke circuits/ nationaal ïinternationaal

verkoopsprijs?

- Communicatie extern/intern

- Intellectuele rechten op de creatie/prestatie (auteurs- en naburige rechten, 

ev. merkbescherming)
extern (wie verantwoordelijk depot, wat bij inbreuken?)

intern (aan wie behoort toe, kan bijdrage alleen geëxploiteerd worden?)

- Afgeleiden

- Wat bij succes ïwat bij verlies 

- Risicoôs

- Afwikkeling: wat met aangekocht materiaal


